УНИВЕРСИТЕТ РОССИЙСКОЙ АКАДЕМИИ ОБРАЗОВАНИЯ

ФАКУЛЬТЕТ ЭКОНОМИКИ И БИЗНЕСА

Примерная тематика выпускных квалификационных работ

 (дипломных работ)

по специальности  080300.65 «Коммерция (торговое дело)»

1.            Совершенствование организации снабжения и производства на коммерческом предприятии.
2.            Совершенствование системы закупок и продаж в оптово-посреднической фирме.
3.            Совершенствование процессов снабжения на коммерческом предприятии.
4.            Совершенствование материально-технического снабжения на коммерческом предприятии.
5.            Совершенствование закупочной деятельности коммерческого предприятия.
6.            Совершенствование управления закупочной деятельности на предприятии.
7.            Совершенствование системы снабжения предприятия.
8.            Формирование плана закупок на торгово-закупочном предприятии.
9.            Создание логистической цепочки поставки.
10.        Совершенствование системы продаж продукции на коммерческом предприятии.
11.        Совершенствование сбытовой деятельности коммерческого предприятия с использованием информационных технологий.
12.        Совершенствование организации сбыта на коммерческом предприятии.
13.        Совершенствование системы управления сбытом коммерческого предприятия.
14.        Совершенствование управления розничными продажами на примере компании.
15.        Формирование стратегического товарного ассортимента коммерческого предприятия.
16.        Формирование рациональной структуры программы сбыта продукции.
17.        Совершенствование сети сбыта продукции на коммерческом предприятии.
18.        Мероприятия по стимулированию сбытовой деятельности организации.
19.        Совершенствование сбытовой деятельности предприятия оптовой торговли.
20.        Совершенствование продаж на коммерческом предприятии.
21.        Совершенствование системы сбыта на предприятии оптовой торговли.
22.        Формирование стратегии стимулирования сбыта на примере коммерческого предприятия.
23.        Совершенствование систем управления продажей продукции коммерческим предприятием.
24.        Развитие агентской сети для сбыта.
25.        Анализ рынка коммерческого предприятия.
26.        Обоснование и выбор направлений развития коммерческого предприятия.
27.        Формирование корпоративного имиджа коммерческого предприятия.
28.        Разработка стратегии поведения коммерческого предприятия на рынке.
29.        Разработка стратегии коммерческого предприятия.
30.        Разработка стратегии выхода на внешний рынок.
31.        Стратегия развития торгово-посреднической фирмы.
32.        Разработка конкурентной стратегии коммерческого предприятия.
33.        Разработка стратегии продвижения нового товара на рынок.
34.        Разработка маркетинговой стратегии предприятия.
35.        Совершенствование организации коммерческой деятельности.
36.        Совершенствование системы планирования на предприятии.
37.        Совершенствование хозяйственной деятельности предприятия.
38.        Формирование адаптивной системы управления предпринимательской деятельностью.
39.        Разработка антикризисной стратегии в условиях современной экономики.
40.        Формирование стратегии роста коммерческого предприятия.
41.        Экономическое обоснование целесообразности открытия филиала компании.
42.        Оценка стоимости коммерческого предприятия.
43.        Бизнес-план организации производства и продаж продукции коммерческого предприятия.
44.        Разработка годового бизнес-плана коммерческого предприятия.
45.        Бизнес-план вывода на рынок нового вида продукции.
46.        Разработка бизнес-плана по созданию малого коммерческого предприятия.            
47.        Разработка мероприятий по освоению и внедрению новой продукции.
48.        Разработка бизнес-план строительства АЗС.
49.        Инвестиционный проект по созданию магазина фирменной торговли.
50.        Разработка инвестиционного проекта на коммерческом предприятии.
51.        Разработка инвестиционного проекта по созданию нового товара.
52.        Оценка эффективности инвестиционной деятельности и пути ее совершенствования.
53.        Совершенствование управления оборотными средствами на коммерческом предприятии.
54.        Совершенствование системы управления ресурсами на коммерческом предприятии.
55.        Разработка мероприятий по снижению себестоимости продукции коммерческого предприятия.
56.        Совершенствование организации движения материального потока на коммерческом предприятии.
57.        Разработка мероприятий по снижению себестоимости продукции.
58.        Стратегия снижения затрат на коммерческом предприятии.
59.        Управление затратами на коммерческом предприятии.
60.        Совершенствование системы управления запасами на коммерческом предприятии.
61.        Повышение доходности коммерческого предприятия.
62.        Повышение результатов коммерческой деятельности оптово-розничного предприятия.
63.        Формирование цен на продукцию коммерческого предприятия.
64.        Совершенствование процесса ценообразования на продукцию коммерческого предприятия.
65.        Разработка ценовой стратегии коммерческого предприятия.
66.        Разработка стратегии ценообразования услуг предприятия.
67.        Оценка влияния налогового планирования на результаты коммерческой деятельности.
68.        Оценка целесообразности перехода малого коммерческого предприятия на упрощенную систему налогообложения.
69.        Оптимизация налогообложения на предприятии.
70.        Обоснование товарного ассортимента предприятия на основе мониторинга цен.
71.        Совершенствование ассортиментной политики на коммерческом предприятии оптовой торговли.
72.        Совершенствование системы товародвижения продукции на коммерческом предприятии.
73.        Применение логистических принципов для совершенствования товародвижения на коммерческом предприятии.
74.        Формирование отдела логистики на коммерческом предприятии.
75.        Совершенствование организации контроля товародвижения в условиях диверсифицированной структуры производства.
76.        Совершенствование рекламной деятельности коммерческого предприятия.
77.        Разработка и внедрение нового бренда рекламной компании.
78.        Разработка мероприятий по повышению конкурентоспособности коммерческого предприятия.
79.        Оценка коммерческих рисков при кредитовании предприятий малого и среднего бизнеса.
80.        Анализ конкурентоспособности коммерческого предприятия и пути ее повышения.
81.        Разработка мероприятий по повышению конкурентоспособности предприятия.
82.        Реструктуризация коммерческого предприятия.
83.        Совершенствование управление персоналом на коммерческом предприятии.
84.        Формирование механизма доверительного управления недвижимостью коммерческого предприятия.
85.        Разработка плана внешнего управления.
86.        Влияние разработки и реализации программы управления рисками на экономическую безопасность предприятия.
87.        Реструктуризация персонала на коммерческом предприятии.
88.        Совершенствование структуры управления коммерческим предприятием.
89.        Совершенствование системы материального поощрения работников складского хозяйства.
90.        Формирование эффективной работы склада.
91.        Формирование оптимального портфеля ценных бумаг коммерческого предприятия.
92.        Совершенствование системы контроля качества реализованной продукции.
93.        Совершенствование организации внешнеторговых операций коммерческого предприятия.
94.        Совершенствование управления внешнеторговой деятельностью коммерческого предприятия.
95.        Экономико-организационные вопросы формирования систем информационно-логистического обеспечения.
96.        Совершенствование механизма биржевой торговли.
97.        Применение лизинга на коммерческом предприятии.
98.        Совершенствование организации посреднических услуг.
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